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Szili Jozsef

A Map Merchant Hungdria Kft. termék-
menedzserével Radvdnszky Henriett-tel
beszélgettem termékeik sikerességérol
és ezen termékek piaci szereplésérol.

— Mely termékkategoridban érezhetd jelentds
fejlodés az utobbi idoben és miben ldatjak ennek
az okat?
— Két tertiletet szeretnék kiemelni, melyben
a vartnal is nagyobb sikereket értiink el, és piac-
vezet6kké valtunk (mindkét teriiletnek 2007
tavasza Ota, egyik kollégdmmal kozosen, termék-
menedzsere vagyok): a fatartalmu nattr és ma-
zolt papirok piacat.

Az ives nyomopapir piac — a gazdasag nehéz
helyzete ellenére —a 2006. évihez képest 2007-
ben nétt.

OKOK:
Megvaltozott piaci helyzethez, igényekhez
valo alkalmazkodds

Példanyszam-csokkenés, boviilo valaszték
konyvnyomtatds: a kilencvenes évek elejé-
hez képest az atlag példanyszamok 12 000-
r6l 3300-ra csokkentek, mig a cimek szama
majdnem a duplajara — 7500-r6l 11 300-ra
ndtt, amibdl egyenes aranyban kovetkezik,
hogy a tekercses nyomtatasrol sok kiadvany
atkertilt ives nyomogépre;
lapnyomtatés: hasonlé példanyszam-csok-
kenés, ellenben béviils valaszték (2000-ben
580 sajtotermék, 2005-ben 901).

Kornyezetbardt termékvdlaszték
A megrendelSk nagy része, f6leg a multinacio-
nalis cégek, manapsag alapvetd fontossagot
tulajdonitanak a kornyezetbarat megjelenés-
nek; ennek egyik alapvetd eszkdze, hogy kiad-
vanyaik kornyezetbarat papirra késziljenek.
Az altalunk forgalmazott papirok kizarélag
olyan gyarakbdl szdrmaznak, melyek rendel-
keznek kiilonb6zé kérnyezetvédelmi tantsit-

vanyokkal, mint pl. ISO 14001, PEFC, FSC, FFCS,
Blue Angel. A recycled papirok irant az igény
fokozatosan novekszik, melyet a krskoi papir-
gyarban elGallitott Viprint, Vipress pigmentalt
feltiletd Gjrahasznositott papirbdl késziilt of-

szetpapirral maximalisan ki tudunk elégiteni.

Koltséghatékony megoldds
A nyomdak kulcsszava manapsag a hatékony-
sag, melyet egyrészt a kiilonbozd, egyre nagyobb
teljesitményd gépekkel, szervezett miikodés-
sel, prosperal6 egytittmtikodésekkel stb. pro-
balnak megvaldsitani. A papirgyartoknak és
a kereskedSknek kotelességiik ezt a torekvést
tamogatni, olyan Gj megoldasokat kinalva
szamukra, melyek versenyképessé teszik Sket.
MegrendelSinknek folyamatosan kinalunk
ilyen lehetéséget, mint példaul a finn Mylly-
koski gyar ives LWC és MWC papirjait, a svéd
Holmen cég fatartalmu volumenizalt papirjait
vagy példaul az el6bb mar emlitett Viprint,
Vipress recycled ofszetet.

— Mely beszallitokkal dolgoznak egyiitt?

Milyen kivetelményeket tamasztanak feléjiik?
—2007-ben sikertilt olyan beszallitokkal meg-
allapodnunk, melyek garanciat jelentenek sza-
munkra és a megrendelSink szdmaéra is a fo-
lyamatos, kiszimithato tizletmenetre. Elvarjuk
télik a kivalo szervizt, az dlland6 mindgséget,
a megfelel6 nagysdgu kapacitast, a szoros
egyuttmikodést, mi pedig cserébe a magyar-
orszagi piacon sikeressé, ismertté és kedveltté
tessziik a termékeiket.

Legtobb beszallitonkkal mar jelenleg is kiza-
rolagos forgalmazo6i megallapodasunk van, ami
biztositja mindkét fél szaméra a nyereséget
garantalé novekedést. A jovében ez alapvetd
kritérium lesz a gyartok fel¢, ha az Antalis,
mint Eur6pa els6szamu papirkereskedelmi cé-
gének partnerei kivannak lenni. Egyébként
nem titkolt szdndéka a Map Hungaridnak is a
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dobog6 legfelsé fokara 1épni a magyar piacon
2008-ban, ami tovabb erdsiti vasarléi pozicion-
kat a beszallitok felé. Ezenkiviil az Antalis ter-
mékportfolidja is elérhet§ lesz szdmunkra,
melybdl tovabb szélesithetjiik termékvalasz-
tékunkat.

— A megrendel0k tobbsége mindségi, de olcso
papirt szeretne. Mennyire megvaldsithato ez?
Valamint melyek azok a papirgydrak, akikkel
kapcsolatban dllnak?
— Ezt altaldban nehéz Osszeegyeztetni. Kina-
lunk azonban olyan megoldasokat, amelyek-
kel koltséghatékonyan megvaldsithatok ezek
az elképzelések is. Gondolok itt péld4aul a volu-
menizalt kinalatunkra, amikor is kisebb gramm-
saly mellett érhettink el magasabb gramm-
salya papirra jellemzé nyomatmindgséget.
A volumenizalt papirokat Eurépa egyik veze-
t6 gyartdja, a Holmen AB biztositja szamunk-
ra. A cégcsoport négy gyardban osszesen 2,1
millié tonnat gyart évente. Ezek koziil a leg-
nagyobbdl, a Hallstdbol rendeljiik a Holmen
Book konyvpapirunkat. 800 000 tonna kapa-
citasa a garancia, hogy barmilyen méretd igényt
ki tudunk elégiteni. Szdmtalan kiilénboz§ ar-
nyalatban, széles grammsulytartomanyban és
haromféle volumenitassal gyartjak a papirokat.

A fatartalma mézolt papirokat a Myllykoski
németorszagi allbrucki gyarabdl szerezziik be.
A Myllykoski csoport kilenc gyaradban 2,8 mil-
li6 tonnat allit el§, és 6 az egyetlen, aki Gj
gyaregységet inditott be tavaly. A Myllykoski
Eurépédban az ives értékesitésben 40%-o0s piac-
részesedéssel rendelkezik, vagyis meghatarozo
szereplGje a piacnak. Az Allbruck gyar 320 000
tonna papirt gyart, amib6l 82 000 tonna az
ives papir. Sajat cellul6zgyéartassal, a legmo-
dernebb ivvagé gépekkel, 55 féle termékkel,
rovid szallitasi hataridékkel, komoly nagysag-
rendd tekercsraktarral kivalo beszallitoja cé-
glinknek.

A Myllykoski professzionalis, magas mindségi
termékeinek és szolgdltatdsainak koszonheti

A Map Hungéria a MyNova és MySol papir-
csaladokat vezette be a magyar piacra a tavalyi
évben. A kétféle mindséget kiillonbozé felhasz-
nalasi teriiletre ajanljuk. A papirok mind&ségé-
rél csak annyit, hogy a kozel egy év alatt nem
volt még egyetlen reklamacionk se.

A fatartalma mazolatlan kinalatunkat tobb
gyart6 termékébdl allitottuk 6ssze, a piaci igé-
nyeknek megfelelGen. A VIPAP krskoi gyarabol
érkeznek a Viprint és Vipress recycled papi-
rok, illetve az SOF Gjsdgnyomo papir. A krskoi
papirokat méar évek ota ismerik a magyar
nyomdaszok, de cégiink tavaly megszerezte
e papirok forgalmazéasanak jogat is. Szlovénia
legnagyobb gyara a térség, igy a magyar piac-
nak is meghatarozo szerepldije.

— Hogyan latjak cégiik és termékeik jovobeni

szereplését a hazai piacon? Terveik a jovore nézve?
— A cég sikeressége, termékeink sikeressége
cégiink professziondlis mtikodésén alapszik.
Ez érvényestil az innovativ menedzsmenttdl
kezdve a kovetkezetes értékesitési stratégian
keresztiil a kivaléan m@ikods logisztikaig.

Az értékesit6 munkatarsaim szaktudasa,
sokéves tapasztalata, a nyomdaipar alapos is-
merete mind kellett ahhoz, hogy ilyen ered-
ményeket érjiink el, és reményeim szerint foly-
tatni fogunk a jovében is.

A 2008-as terv, hogy megérizziik piacvezetd
pozicionkat, s6t tovabb erdsitsiik piaci része-
sedéstinket. Még tobb partneriink ismerje meg
és aknazza ki a termékeinkben rejlé lehet6sé-
geket, novelve ezzel mindannyiunk elégedett-
ségét, sikerességét.
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